- leituras recomendadas

Negociar & Vender por quem sabe

POR OCASIAQ da premie-
re da apresentagdo do livro
“Megociar & Vender”, Jodo
Alberto Cataldo, um dos au-
tores, afirmou que o embrido

da obra recém-publicada - =

que entretanto |G se tornou
um sucesso absoluto de ven-
das a nivel nacional - surgiu
de uma primeira compilagdo
de artigos da rubrica Estraté-
gias & Tacticas que este es-
pecialista mantém na RSM e
da qual resultou uma edicdo
especial que disponibiliza-
mos aos profissionais de fra-
de marketing por ocasigo da
feira Alimentaria Lisboa de
2007. As palavras de Jodo
Cataldo foram, para nés,
motivo de grande orgulho,
sentimento que queremos
partilhar com o leitor pela
razéo substantiva de uma
obra deste calibre, verdadei-
ra ‘caixa de ferramentas’ de
elevado valor didactico para
os profissionais da indstria
do comércio e de fast moving
consumer zoods, ter tido co-

taldo, reputados e experimen-
tados especialistas em comér-
cio, negociagdo e vendas sen-
tiam que existia matéria de
facte para se abalancarem na
publicagéio de uma obra emi-
nentemente pratica. Resultado?
40 casos/reflexdes que tém
como tracos de unido a nego-
ciacdo e as vendas, devida-
mente contextualizados por um
painel diversificado de experi-
mentados empresarios, gesto-
res e estudiosos lideres e ino-
vadores nos respectivos secto-
res de actividade, a nivel
nacional. As 242 péginas do
livro léem-se de uma assento-
da, tal a forma clara, assertiva
e coloquial com a obra surge
escrita ou, se se preferir, poc?a,
em alternativa, ser ‘digerida’
caso a caso, debatendo e apli-
cando, de preferéncia em con-
junto com outros profissionais
de negociagdo, vendas ou
marketing, muitas das ideias
nela apresentadas, ndo se de-
vendo nunca perder de vista
de que resultam do saber de

mo green field as paginas da nossa (vossa) revista (tanto  experiéncia feite acumulado e testado, com sucesso, pe-
quanto sabemos, os artigos séo fotocopiados, analisados  los autores. Mais do que uma leitura recomendada, “Ne-
e dissecados em reunides de markeefers e equipas de  gociar & Vender” &, sem favor, um dos grandes livros
vendas!). Obviamente, os autores, Ana Penim e Jodio Ca-  (técnicos) do anol

titulo: Negociar & Vender; autores: Jodo Alberto CatalGo e Ana Teresa Penim;
editora: Lidel (www.lidel.pt); P.V.P.: 22,20 euros (& vendas nas livrarias Bertrand, Fnac, Bulhosa, etc.)

mei"mnmimem NA PROXIMA edicdo, a primeira de um ano que se diz de crise, mas também do 15.°
aniversario da RSM, apresentamos o jé habitual BALANCO DO ANO, além de outros temas
actuais. Tudo, como sempre, SO na RSM, a UNICA revista nacional de producdo e de distri-
buicGio com informacgio REFIEXIVA e INDEPENDENTE, que vai sempre mais além do copy-
paste de press releases...




