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0 livro: “Negociar & Vender”

Ana Penim e Joao Catalao
Ferramentas de partilha

Tém muitas ideias, uma energia contagiante, um co-
nhecimento adquirido — que querem partilhar — e
assumem que gostam de fazer a diferenca. Ana Pe-
nim e Jozo Alberto Cataldo sdo os autores de “Nego-
ciar&Vender”, livro que ja vai na 2? edicdo, e que
“tem um posicionamento diferenciado”, diz Catalao,
acrescentando que o seu objectivo é levar as pessoas
a experimentarem o que vao lendo. “Quando as pes-
soas estiverem a degustar o livro, que é o que nés

queremos, pretendemos que nao o leiam de uma vez,

mas que vao tomando contacto com os diversos capi-

tulos (todos a base de ferramentas que visam facilitar

, as interacg¢des positivas com o mercado). Queremos

- que cada vez que o leitor leia um capitulo, tenha von-
tade de experimentar o que leu”. Como reitera Ana
Penim, investigadora em psicossociologia do consu-
mo, lideranga, dinimica comercial e coaching, este
livro “é uma caixa de ferramentas de partilha”. Isto
porque “tem nao s6 a visao que temos recolhido ao
longo da nossa experiéncia em Portu-
gal e em todo o mundo; mas tam- £
bém conta com a participa-
¢do de 43 lideres de
opinido, que ddo a
sua visdo de cada
um dos assuntos.”
Os autores subli-

* nham que “acre-
ditamos que o
segredo dos
negocios ho-

‘jeemdiaéo
networking —

é a partilha.
E, esta caixa
de ferramen-
tas é exacta-
mente 0
exemplo dis-
s0”. Como tl-.
tima nota, os au-
tores vao leiloar
no sitio negocia-
revender.com um
exemplar tnico,
da primeira edi-
¢do, autografado
pelos 43 lideres
de opinido e pe-
los autores. A ver-
ba- reverte para
uma associac¢ao
de autistas.
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