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Num contexto global, reconheci-

damente como o mais desafiador
de sempre, onde se perspectiva
um aumento exponencial de
competitividade, este livro oferece

exoes, estratégias e tacticas tao
simples como eficazes, destinadas
a potenciar o éxito num amplo

contexto

g n cial.
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0 profissio-
nal mais
gente encontrara nele um e
matico e inspirador, valid
por um alargado painel de reconhe-
cidas personalidades
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Num mundo cada vez mais compe- activida
titivo em que abundam conteudos moment
dirigidos & gestao dos negécios, vidanr, es
maioritariamente suportados por caracteri
aspectos racionais, Jodo Alberto incertez
Catalao e Ana Teresa Penim ofe- por Wal
recem ao mercado uma aborda- centros :
gem global, inovadora e informal, mundiai
sustentada cientificamente. Aler, financeil
nestes tempos conturbados. ndo vai ¢
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